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 Inženieru iela 101, LV-3601, Ventspils


       Tālr.: (+371) 636 28303     
 E-pasts: ktpk@venta.lv


      Fakss: (+371) 636 29660
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Komercpiedāvājums

Starptautiskā tirdzniecība ir daudz sarežģītāka kā tirdzniecība iekšējā tirgū divu iemeslu dēļ. Pirmkārt, darbojoties ārējos tirgos, ir vairākas iesaistītās puses, piemēram, muita, dažādas vietējās pārvaldes institūcijas, bankas, apdrošinātāji utt., un protams, Jūs un klients. Kā otrais faktors jāmin dažādas atšķirības, piemēram, atšķirības biznesa kultūrā, valodā, valūtā utt., un tāpēc Jums ir svarīgi būt precīzam un labi sagatavotam. Ja Jums būs labs plāns, laba informācija un labi administrēsiet eksporta procesu, Jūs uzreiz iegūsiet: laikā piegādātas preces, ātrāki maksājumi, samazinātas izmaksas un, galu galā, apmierināts klients. 

Kurzemes Tehnoloģiju pārneses kontaktpunkts sadarbībā ar Ventspils Augstskolas Inženierpētniecības centru piedāvā apmācības semināru ciklu „Eksporta menedžments”. 
Semināru cikla galvenais mērķis ir sniegt semināru dalībniekiem ieskatu par starptautiskās ekonomiskās sadarbības veidošanas principiem, būtību un iespējām, izmantojot īpaši izstrādātu praktiskās apmācības programmu, kas nodrošina veiksmīgu teorētisko zināšanu un praktiskās pieredzes apkopojumu.

Semināru cikls paredz, ka semināra dalībnieki apgūst teorētiskās zināšanas par tādiem jautājumiem kā - potenciālo ārvalstu tirgu izpēte un produkta mārketings, starptautiskās sadarbības veidošana, eksporta finanses, eksporta stratēģija, eksporta plāns un daudziem citiem svarīgiem jautājumiem, ar kuriem saskaras jebkurš uzņēmējs, uzsākot savu darbību ārējos tirgos.

Apmācību programma tika aprobēta 2008.gadā Ventspils Augstskolā. Mācību kurss „Eksporta menedžments” Ventspils Augstskolā tika īstenots sadarbībā ar Latvijas Tirdzniecības un rūpniecības kameru, DnB NORD Banku un 13 Latvijas uzņēmumiem, kuri pārstāv ražotājus, pakalpojumu sniedzējus, gan  pieredzējušus, gan tādus, kuri tikai sāk attīstīt savu produktu un gatavoties darbam ārējos tirgos. Lielākā daļa studentu semestra laikā ir teicami tikuši galā ar izvirzītajiem uzdevumiem, gan attiecībā uz studiju kursa teorētisko daļu, gan eksporta plāna sagatavošanu. Tieši individuālais darbs, sagatavojot reālu eksporta plānu ir tas, kas palīdzēja nostiprināt iegūtās zināšanas praksē, kā arī iegūt vērtīgu informāciju uzņēmējiem. Tāpat vairāki uzņēmēji jau ir izteikuši interesi par iespējām turpināt sadarbību ar studentiem, tiem piedāvājot darbu uzņēmumā.
Lielu pievienoto vērtību apmācību semināru ciklam dod kursa autoru, lektoru un darbu vadītāju ievērojamā agrākā praktiskā pieredze eksporta veicināšanā, uzņēmēju konsultēšanā un konkrētu, ar eksportu saistītu projektu īstenošanā. Valdis Avotiņš un Gints Ozols ir veltījuši katrs vairāk nekā 8 gadus, strādājot Latvijas Investīciju un attīstības aģentūrā un palīdzot Latvijas uzņēmumiem.
Pēc sīkākas informācijas par semināru ciklu griezties pie Kurzemes Tehnoloģiju pārneses kontaktpunkta vadītājas Nataļjas Jarohnovičas (e-pasts: natalja.jarohnovica@venta.lv; t. 26838344).
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